REsumMEN

El comercio ambulante en México es un importante generador de empleo, este fendmenao
de cardcter nacional, presenta particularidades en el plano local que deben analizarse para
comprender mejor a este colectivo. El objetivo del presente articulo es establecer el perhl
del comerciante ambulante de Mexicali, México en los aspectos demogrifico, econdmico y
laboral para lo cual se disefid una encuesta con el objetivo de ser aplicadaa 280 comerciantes.
Asimizma, se realizs una diferenciacién entre &l comerciante smhtﬁsnte que siempre ha traba-
jade enla mformalidad respecto del que ha laborado o labora enla formalidad. Para ello seusa
el estadistico de regresién logistica con el propésito de establecer caracteristicas distintivas
de ambos tipos de trabajadores. Los resultados muestran un alto nivel de precariedad laboral,
bajo nivel de escolaridad, ademds es una actividad predominantemente familiar, las variables
que definen el perfil del comerciante son sexo, estado civil, edad de nicio en la informali-
dad y antigitedad como informal. Se concluye que el ambulantaje surge de la incapacidad del
mercado formal de trabajo por brindar adecuados ingresos para el ndividuo; sin embarge, el
ambulantaje tampoco permite mejorar la calidad de vida, por tanto, la precariedad laboral es
parte esencial de este colective tan amplio en la ciadad de Mexicali, Baja California.
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ABSTRACT

The ambulant commerce in Mexico is an important generator of employment. This national
phenomenan has particularities locally that must be analyzed to better understand this group.
The purpose of this article is to establish the profile of ambulant merchant of Mexicali Mexico,
in demographic, econemic and labor issues for which a survey of 285 merchants was designed.
Alse, using logistic regression a differentiation is done between the ambulant merchant who
has nlwyn worked n informality respect of which has worked or works mfnrm&ht:.r The re-
sults show a high level of job insecurity, ambulant commerce is a family activity. The variables
that define the profile of the ambulant are sex, marital status, age of onset in informality and
seniority as ]DIE:IH.EI.L Its conclude that the ambulant arises from the inability of the formal
labor market to provide adequate income for the individual; however, street vendars also im-
proves the quality of life, therefore, job insecurity isan essential part of this broad group in the
city of Mexicali, Baja California.
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INTRODUCCION

La actividad del comercio ambulante en México es sin duda un elemento signi-
ficativo que conforma la economia informal del pais, es a su vez el principal
generador de empleo ¥ el sustento de millones de familias que dependen de di-
cha actividad. Segun la Secretaria del Trabajo v Previsién Social (strs) en
2014 la informalidad represento el 57% de la economia del pais, un 3% menor al
registrado hace dos aftos (El economista, 2015). Por tanto, se puede hablar de
una segmentacion del mercado de trabajo; ya que por un lado, se encuentra una
clase trabajadora de caricter formal que se caracteriza por tener un empleo con
contrato escrito, prestaciones, seguridad social, acceso a crédito a la vivienda y
sistema de pensiones. Y por el otro, existe un cimulo de personas que laboran
al margen de la legislacion laboral sin prestaciones ni acceso a la salud, en con-
diciones laborales mayormente precarias y con escasa oportunidad de ingresar
al mercado laboral formal del pais. Este ultimo colectivo es el denominado in-
formal, del cual se desprende unavariedad de actividades econdmicas entre las
que destaca el ambulantaje.
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El ambulantaje a diferencia de otras actividades dentro de la informalidad,
no busca evadir alas autoridades sino ser autorizados por las mismas para ejer-
cer dicha actividad de forma "legal®. El comercio ambulante es tan popular ¥
aceptado por la sociedad mexicana que este se ejerce de manera ordinaria por
todo el pais sin distincion de zonas geogrificas; sin embargo, el grado de aso-
ciacién de los ambulantes as{ como su nimero ¥ caracteristicas, varfan en fun-
cion dela localizacion de los mismos. En las grandes ciudades del pais, estos se
encuentran agrapados ensindicatos con un nivel de representacién importante
ante las autoridades, inclusive tienen representatividad politica en la asamblea
del Distrito Federal {Castillo, 2004). Por ello, el comercio ambulante tiene ma-
tices en funcidn del lugar donde esta actividad se desarrolle y del grado de desa-
rrollo econdmico de la entidad.

El presente articulo tiene por objetivo conocer el perfil de los comerciantes
ambulantes de la ciudad de Mexicali, Baja California, para lo cual se aplicé un
instrumento de medicidén que generd informacion para poder entender mas a
este colectivo poco estudiado en el estado. Ademas, se realizd un anilisis esta-
distico mediante regresion logistica con el propésito de diferenciar alos comer-
ciantes ambulantes que siempre han permanecido en el sector informal de la
economia, con respecto de aquellos que laboran en ambas o lo hicieron con
anterioridad en el sector formal. De esta manera, se pudieron establecer las ca-
racteristicas diferenciadoras entre ambos colectivos de acuerdo al analisis efec-
tuado.

Origenes del estudio de la informalidad

Aunque el fendmeno de la informalidad es sumamente antiguo, puede decirse
que su tratamiento como categoria conceptual se da a partir de principios dela
decada de los aios setenta. El primer aporte vino de la mano de Keith Hart,
quién en 1971 acuid la nocién de Sector Informal Urbano {s1v) a partir del
desfasaje observado entre salario y necesidades monetarias del sub-proletaria-
do urbano en Ghana (Fayman & Santana, 2001, Pp- 8-g). De aqui se deriva el
anilisis de la segmentacién entre el sector formal e informal en una economia,
donde el primero estd constituido por los trabajadores que tienen una relacin
formal con un empleador ¥ el segunda, constituido por trabajadores por cuenta
propia o autdnomaos.

El segundo aporte correspondio a la Organizacion Internacional del Traba-
jo (o1T) quien incorpord la nocién desarrollada por Hart en su Informe Kenia
de 1972 bajo la expresién Sector no Estructurado o Sector Informal con la cual
buscaba describir las duras actividades de los trabajadores pobres que no eran
reconocidas, registradas, protegidas o reguladas por las autoridades publicas
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(o1T, 2002, p.ij. La o1t mejord la version de Hart al establecer una definicion
del sector en base a una serie de caracteristicas: facilidad de entrada; apelacion
a recursos locales; propiedad familiar de las empresas; escala restringida de las
operaciones; técnica fuertemente intensiva en mano de obra; calificaciones ad-
quiridas fuera del sistema educativo y técnico oficial; mercados que escapan a
lareglamentacién y abiertos (Fayman & Santana, zoo1, p. 9). Estas caracteristi-
cas establecidas por la 01T marcarian el limite entre lo formal y lo informal.

Un rasgo notorio del Informe Kenia es su énfasis en el caricter ilegal de las
actividades que comprende el sector informal, pero se trata de una ilegalidad
que debe ser comprendida no desde el punto de vista criminal sino como pro-
ducto del incumplimiento de las reglamentaciones legales en cuanto ala con-
tratacion de fuerza de trabajo ¥ prestaciones sociales que ello implica; bisica-
mente por la carencia de recursos econdmicos y por las relaciones sociales que
se dan al interior del sector (Contreras, 1997, PP 97-98).

En 1976, SV. Sethuraman (citado en Neffa, 2008), expertodela o1T propuso
una nueva definicidn sobre el Sector Informal Urbano., De acuerdo al autor, el
sector comprendia un subconjunto de las micro y pequeias empresas, indus-
triales, de construccion, comerciales y de servicios del sector privado, que de-
bian cumplir al menos uno de los siguientes criterios: {) Tamano medio del es-
tablecimiento inferior a diez personas; ii) Operacién de manera ilegal (en el
sentido de que no cumplimenta las normas legales y reglamentarias); iii) Escasa
instruccidn; i) Participacién familiar en la produccidn; v) No observancia de
horarios o dias fijos de actividad; vi) Utilizacién de fuentes tradicionales de
energia; vii) Lugares de trabajo semifijos o totalmente méviles; viii) No depen-
dencia de instituciones financieras formales para obtener recursos crediticios;
yix) Venta de la produccidn a consumidores directos y sélo como excepcidn se
distribuye a otras empresas.

Aungue la version sobre el sector informal propugnada por la 017 en 1972
tuvo su origen en el estudio de la realidad de un pais africano, al considerarse
que esta propuesta tedrico-metodoldgica venia a cubrir una serie de vacios - to-
davia prevalecientes para caracterizar a un conjunto de pricticas productivas y
ocupacionales, sobre todo en las naciones en desarrollo-, fue que poco a pocose
utilizd para analizar este conjunto de problemas en otras latitudes, especial-
mente en Latinoamérica, y que cobrd relevancia hacia finales de la década de
los setenta (Contreras, 1997). Correspondio al Programa para el Empleo en la
publicacién de un estudio sobre Paraguay en 197s.

La tesis sostenida por el Programa Fegional de Empleo para Ameérica Lati-
na y el Caribe (PREALC) que conjuga elementos de andlisis tanto del Informe
Kenia como de la Comisién Econdmica para América Latina y el Caribe
{ceraL), establecia una estrecha relacidn entre este sector y al crecimiento de-
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mogrifico de las zonas urbanas. Bajo esta dptica, el Sector Informal nace como
producto de la incapacidad del sector formal para absorber el exceso de fuerza
de trabajo disponible cuyo aumento desmedido es consecuencia del crecimien-
to demogrifico que experimentan las zonas urbanas por la migracion. Asimis-
mo, la PREALC considera que el sector informal se compone de los ocupados
en empresas pequefas no modernas, de trabajadores independientes (exclu-
yendo a profesionistas), y los que trabajan en el servicio doméstico.

Araiz del agotamiento del Modelo de Industrializacidn por Sustitucidn de
Importaciones ¥ de la adopcidn del paradigma econdmico Neoliberal en los
afios ochenta, el empleo informal devino mayoritario en el conjunto de los pai-
ses en desarrollo, pasando a representar entonces mas de las tres cuartas partes
del empleo urbano {Fayman & Santana, 2001, X 10). En consecuencia, el creci-
miento cada vez mds vertiginoso del sector asi como de su dinamismo y hetero-
geneidad, puso en evidencia lo inadecuado del término st para tratar de expli-
carun fenémeno cada dia mds complejo como el de lainformalidad. Por ello, la
o1T con ocasion de la 90" Conferencia Internacional del Trabajo realizadaen el
1002, decidié cambiar la definicién que hasta entonces habian mantenido para
adoptar la expresion “Economia Informal®,

para hacer referencia al grupo, cada vez mds numeroso ¥ diverso de trabajado-

res y emprasas tanto rurales como urbanos que operan en el dmbito informal.

Difieren en términos de tipo de unidad de produccidn ¥ de tipo de situacién en

el empleo. Entre ellos se incluye alos trabajadores por cuenta propia dedicados

1 actividades catalogadas de subsistencia, como los vendedores callejeros, los

limpiabotas, los recogedores de basura y los chatarreros y traperos, a los traba-

jadores domésticos remunerados empleados por los hogares, a los trabajadores

a domicilio y a los trabajadores de fibricas explotadoras a los que «se hace pa-

sar por trabajadores asalariados=» en cadenas de produccidn, v a los trabajado-

res independientes de microempresas que funcionan en solitario, con trabaja-
dores familiares o algunas veces con aprendices o trabajadores asalariados

{o1T,2002, pp.2-1).

e trata de un concepto bastante amplio pues no sélo toma en cuenta el
desarrollo de actividades de subsistencia o por cuenta propia como en el pa-
sado, sino que también incluye nuevas categorias como por ejemplo la de los
trabajadores domésticos remunerados. Ademis, reconoce que el problema de
lainformalidad no se limita al imbito urbano sino que también es extensivo
al rural.

Por otra parte, todas las categorias agrupadas en el nuevo concepto pre-
sentan un rasgo distintivo y es precisamente el hecho de que no estin ampa-
radas por un marco juridico-institucional que garantice a los trabajadores los
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derechos laborales y la proteccidn social necesaria. Esta situacion desalenta-
dora y que pone al descubierto la tragedia que padecen las personas dedica-
das a dichas actividades contrasta notablemente con la tesis del “ Trabajo De-
cente” formulada por la 01T ¥ de cuya conceptualizacion se deriva la nocion
de Economia Informal, pues este se trata de un concepto integrativo en cuya
realizacion es necesario combinar aspectos relativos a los derechos, el em-
pleo, la proteccion y el didlogo en un todo integrado (01T, 2001, p. 87).

Las multiples definiciones que se han establecido a lo largo de estos 40 afios
para explicar la informalidad han tomado en cuenta principalmente criterios
economicos ¥ legales-fiscales. De acuerdo a Ochoa (s.£. p. 1 ), el sector informal
puede definirse segun diferentes criterios que varian dependiendo de la pers-
pectiva que se tenga del fendmeno. Algunos de estos son:

1. Registro de la empresa ante las autoridades correspondientes que permi-
tan iniciar las operaciones. Puede tomar la forma de permisos y licencias
seglinla actividad.

2. Registro de la empresa ante las autoridades hacendarias, con el consi-
guiente pago de impuestos.

3. Tamaio de la empresa, generalmente medida por el nimero de trabajado-
res empleados.

4. Destino final de la produccién, ya sea para el mercado o para el autocon-
sumo

Por su parte, el Instituto Nacional de Estadisticay Geografia (1nEc1) (2014,
P- 4), define al sector informal como Todas aquellas actividades economicas de
mercado que operan a partir de los recursos de los hogares, pero sin constituir-
S& COIMO empresas con una situacion identificable e independiente de esos ho-
gares.

Por otra parte, hay quienes consideran que el sector informal es sinénima
de ilegalidad, en el sentido de que se trata de unidades productivas que no se
registran (es decir, no se formalizan) con el tnico fin de evitar el pago de im-
puestos, sea al Gobierno Central sea a los Gobiernos locales, y de evitar tam-
bién el cumplimiento de las obligaciones laborales, en especial aquellas que
influyen sobre los costos laborales no salariales (o1T/0EA, 2003, P- ).

Bajo esta dptica, Sinchez y Lemus (2003) citado en Miranda y Rizo, (2010)
consideran que la economiainformal es aquel producto interno bruto no regis-
trado contablemente, caracteristico de las personas fisicas que auto-emgpledn-
dose, da como resultado una situacion de trabajo que genera recursos econdmi-
cos para su manutencion y la de sus familias o dependientes, derivada de una
actividad empresarial, comercial o de produccidn, asi como de la prestacién de
bienes y servicios, que sin formalizar sus obligaciones juridico-fiscales a traves
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de su inscripcion a las diversas dependencias gubernamentales, rehiye como
contribuyente o sujeto pasivo en surelacién gobernado-gobierno a su carga tri-
butaria con el pais, escapando y evitando los esquemas de control y fiscaliza-
cidn de cualquier indole.

Como sefiala Salas (2008, p- 207}, los diversos estudios sobre economia in-
formal se han visto influenciados de manera considerable por ideas subyacen-
tes a nociones como la de economia subterrinea llegando incluso a considerar-
las como sindénimos. ¥ es que la tendencia ha sido asociar las actividades
comprendidas dentro de la Economia Informal —carentes de un marco regu-
latorio— con aquellas de cardcter delictivo. Otros autores como Feige (1990,
la estudian como una modalidad dentro de la Economia Subterrinea, esta Glti-
ma considerada por el autor como un término genérico que incluye a:

1. La economia ilegal, que abarca la produccion y distribucion de bienes ¥
servicios prohibidos porla ley. Comprende las actividades como el narco-
trifico, la prostitucién y los juegos de azar ilegales.

2. La economia no declarada, que consiste en la realizacidn de acciones que
“soslayan o evaden las normas impositivas establecidas en los codigos tri-
butarios®

3. La economia no registrada, que comprende las actividades que transgre-
den los requisitos de los organismos estadisticos del Estado en materia de
declaracion. Su medida estricta es el monto de los ingresos que deberian
registrarse en los sistemas de cuentas nacionales pero no se registra.

4. La economia informal, que abarca las actividades econdmicas que hacen
caso omiso del costo que supone el cumplimiento de las leyes y las nor-
mas administrativas que rigen las “relaciones de propiedad, el otorga-
miento de licencias comerciales, los contratos de trabajo, los dafos, el
crédito financiero y los sistemas de seguridad social™ y estin excluidas de
la proteccion de aquellas.

Este mismo criterio es seguido por atros estudios I:E EESF, 1087, para quien
la economia subterrinea es un concepto bastante amplio porque comprende
operaciones de gran escala, desde actividades legales como el servicio de los
trabajadores domésticos hasta actividades ilegales o ilicitas como el lavado de
dinero y el narcotrafico.

Como sostiene Ochoa (s.£.) —y es la postura seguida en este trabajo— el
sector informal no debe confundirse con la economia ilegal o subterrinea, en
las que se encuentran actividades como el narcotrifico y el lavado de dinero.
En la economia informal se incluyen actividades en las que los bienes y servi-

cios producidos y vendidos son legales, pero las unidades productoras no es-
tan registradas formalmente. Por su parte, en la economia subterrinea se en-
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cuentran actividades que producen o venden bienes o servicios que son, por su
naturaleza, ilegales.

El comercio ambulante

Silva (2008, p. 257) sefiala que el comercio ambulante no es un grupo homogé-
neo, sino por el contrario, se parte de una diversidad en materia socioecondmi-
ca —lo que incluye el nivel de ingresos, el educativo y los antecedentes labora-
les-, también en las formas de uso de las calles, en los tipos de mercancias que
venden, la ubicacién donde ejercen dicha actividad y las condiciones de trabajo
que padecen. Es decir, no se puede concebir el ambulantaje comouna actividad
donde todos hacen lo mismo, de la misma forma, el mismo tipo de personas ni
con las mismas condiciones laborales. Die ahi la importancia de conocer las ca-
racteristicas demogrdficas y laborales de los mismos como una aproximacién
para entender mejor el fendmeno en el pais.

El Reglamento para el ejercicio del comercio, o de otras actividades en la via
o bienes piiblicos del Municipio de Mexicali, Baja California (2000), seitala que
el ejercicio del comercio o la prestacidn de servicios en la via puiblica podrd rea-
lizarse bajo cualquiera de las siguientes modalidades: () ambulante; i) ambu-
lante con vehiculo; ifi) vendedor en puesto semifijo; iv) vendedor en mercado
sobre ruedas; y v) promotor ambulante.

Esta clasificacion resulta la mds conveniente para los fines del presente tra-
bajo, ¥a que es mds especifica en el sentido de tratar directamente sobre los su-
jetos que participan en el comercio ambulante o informal. La importancia de
delimitar las modalidades que comprende el comercio ambulante o en la via
publica se debe a que normalmente se habla de ambulantaje como sindnimo del
mismo, figura que es solo una parte de toda la gama de actividades que com-
prende este tipo de comercio, pues no necesariamente la persona que lleva a
cabo estas actividades se desplaza constantemente de un lado a otro sino que
puede establecerse en un punto determinado de la via publica. De alli que el
comercio ambulante ha sido un fendmeno dificil de definir, puesto que muchos
de estos comerciantes permanecen en un lugar fijo, va sea con estructuras re-
movibles o en puestos anclados a las banquetas (Silva, 2008, P 257).

Porltimo, la tipologia del comerciante ambulante se puede establecer de la
siguiente manera de acuerdo con la Organizacidn Internacional del Trabajo
{2002a):

Los tipos de bienes que usualmente venden son las frutas y verduras, alimen-
tos preparados, periddicos y revistas, dulces y golosinas, bienes manufacturados
y de segunda mano. Ademis, la ubicacidn del trabajo se encuentra principal-
mente en las estaciones del metro, paradas de autobuses, centros comerciales,
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complejos deportivos, esquinas y banquetas, asi como fuera de edificios pibli-
cosy privados con alta concentracion de personas. Por otra parte, los instrumen-
tos utilizados para llevar su actividad son los puestos fijos o semifijos, carpas,
kioscos, el suelo y los puestos con ruedas. Por tltimo, el estatus de su empleo es
de autoempleado independiente principalmente.

METODOLOGIA

Con el fin de alcanzar los objetivos propuestos, primeramente se diseiid un ins-
trumento de medicién el cual considerd tres temas: 1) aspectos sociodemogri-
ficos; 2) laboral; y 3) econdmico. En el primer tema, se describe la edad, estado
civil, mimero de hijos, lugar de origen, sexo, nivel educative, causas de deser-
cidn, causas de cambio de residencia y antigiiedad de dicho cambio. Respecto
al segundo tema, se analiza la edad de insercion al ambulantaje ¥ sus causas,
personas que apoya en el trabajo, socios, familiares, otras personas y sus eda-
des, caracteristicas del negocio, productos que ofertan, lugares de venta, asi
como la pertenencia a organizaciones sindicales. Finalmente, en el tercer tema
seindaga respecto al nivel deingresos generado por el comerciante ambulante,
horas de dedicacidn, dias laborables, acceso a cuenta bancaria, tarjeta de crédi-
to, acceso a la seguridad social y sistema de ahorro para el retiro.

El total de preguntas aplicadas fue de 46, integradas por respuestas en es-
cala Likert, opcion multiple, dicotomicas y algunas abiertas. Paso seguido, se
calculd la poblacion de comerciantes ambulantes de la ciudad de Mexicali,
Baja California, reconociendo que es casi imposible determinar la cantidad
total que existen en la ciudad; sin embargo, el objeto de estudio fueron aque-
llos que tramitaron permiso para ejercer su actividad ante el Departamento
del Comercio Ambulante del ayuntamiento de Mexicali, quién cuenta con un
padron. Los datos indicaron que para el aito 2013 estaban registrados un total
de 4273 comerciantes ambulantes. Se determind una muestra de 153 encuestas
—considerando 95% confianza, 5% error y valor de p del 50% —, de esta mues-
tra se logrd aplicar 289 encuestas —82% del total— ya que algunos comercian-
tes no aceptaron participar en la investigacion. El proceso para encuestar con-
sistio en acudir a las diferentes zonas donde se localizan los comerciantes
ambulantes y comparar con el padron oficial, los pertenecientes a dicho pa-
tron se les invitaba a participar en la investigacion, por tanto, el proceso de
encuestar fue no aleatorio, una vez aplicado el instrumento se realizé su pro-
cesamiento ¥ se generaron los resultados de cardcter descriptivos que permi-
tieron conocer las caracteristicas de este colectivo de la sociedad.
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Por otra parte, con el objetivo de establecer un perfil diferenciador entre
aquellos comerciantes que tinicamente han laborado en el ambulantaje (infor-
malidad) con respecto de aquellos que han trabajado en el sector formal de la
economia, o que aun laboran en él, se desarrolléd como segunda parte de la in-
vestigacion (cardcter explicativa y confirmatoria) una regresion logistica. Se apli-
ca esta técnica estadistica debido al tipo de datos ¥ variables que se utilizan,
dado quela variable dependiente es de tipo dicotdmica. Coma variable depen-
diente se utilizd la pregunta que responde a la interrogante de si ha trabajado o
trabaja en el sector formal de la economia, en este caso la variable tiene dos
posibles respuestas 1=No (es decir, s6lo ha sido informal) y 0=>5i (ha sido for-
maloloesen parte).

Lasvariables independientes incluidas en el anilisis fueron: sexo (mascu-
lino=o0, femenino=1), estado civil (soltero=0, casado=1}, lugar de nacimiento
(forineo=o, local=1), nivel de estudios (medio completo-superior=o, bisico-
medio inconcluso=1), ingreso medio (mayor a 10,000pesos=0o, hasta 10000
pems=1L causas de la informalidad (no econdémica=o0, econdmica=1}, anti-
gliedad como informal {su]:-eriur a 5 afios=o0, hasta 5 afios=1) y edad de inicio
en la informalidad (menor de edad=o0, mayor de edad=1). Con todos estos
datos se procedio a realizar el ejercicio estadistico considerando los parime-
tros que el modelo necesita para ser vilido y generarresultados fiables para su
interpretacion.

Anidlisis de resultados

Del total de comerciantes ambulantes encuestados, el 82% realiza actividades
de ambulantaje de manera cotidiana, independientemente de si el permiso para
ejercer dicha actividad es temporal o permanente. Por otra parte, el 70% labora
en un puesto ambulante de acuerdo con la clasificacion realizada por el Depar-
tamento del Comercio Ambulante del municipio.

Respecto a los datos sociodemogrificos, el 8% de los comerciantes son del
sexo masculino. La edad media es de 37 afos tanto para hombres como para
mujeres; por su parte, el rango de edades se concentra principalmente entre los
16-45 anos, seguido del rango entre 26-35 afos ¥ en menor medida entre
los 46-35, estos datos indican que la mayoria de los comerciantes se encuentran
en su principal edad productiva y conforme transcurren los aios el porcentaje
de comerciantes desciende significativamente como lo muestra la igura1. Enlo
referente al estado civil el 65% esti casado, situacion que fue similar entre am-
bos colectivos. El 71% tiene hijos, de los cuales el 10% tiene dos, 25% tres, 18%
sdlo uno, 11% tiene cuatro y el resto tiene cinco o mds hijos.
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Figura1. Eango de edad de los comerciantes ambulantes.
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Fuente: Elaboracidn propia con datos de la encuesta aplicada.

El so% de los encuestados sefalaron que son originarios de la ciudad de
Mexicali, el 14% proviene del estado de Sinaloa y en menor medida de los esta-
dos de Sonora, Michoacdn, Jalisco y del resto de las cindades de Baja California
{4%), elresto proviene de otros estados como Puebla, Nayarit, Estado de Méxi-
co, Distrito Federal, Chiapas, Oaxacay Guerrero como lo muestra la tabla 1. De
los que provienen de otras ciudades del pais, el 45% llevaun tiempo de residen-
cia enla ciudad comprendido entre 11 y20
afios, un 20% lleva menos de 10 afos, cer-
cadel 14% entre 21y 30 anos y el resto mis
de cuarenta afios. Estos datos indican que

Tabla 1. Lugar de origen del co-

merciante ambulante.

los comerciantes ambulantes que provie- LoEuliag L
nen de otras ciudades ya tienen un arrai- Menicali 6ok
go importante en la cindad. La razén mis Sinaloa 14%
importante de las personas que se muda- __59#?1} | 7%
ron a vivir a Mexicali fue la bisqueda de Michoacan 5%
mejores oportunidades de trabajo, segui- jnliam 4%
da de asuntos familiares ¥ en menor pro- Resto de Baja California | 4%
porcién se encontraron factores como el Hsatct dad pala 6%
matrimonio, el gusto por la ciudad, los Fuente: Elaboracién propia con datos
estudios o incluso la deportacion que su- dela encuesta aplicada.

frieron de Estados Unidos.

Respecto al nivel educativo, un 40% cuenta con estudios de secundaria
terminada (equivalente a solo nueve anos de estudios), 18% no logrd con-
cluirla, 16% tiene estudios incompletos a nivel preparatoria, 14 % preparatoria
completa y 1% no concluyd estudios a nivel primaria. Solamente el 1% mani-
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Tabla 1. Nivel de sstudics. del festd contar con estudios profesionales
terminados como lo muestra la tabla z,

comerciante ambulante.

ey este dato indica que el nivel educativo de
PI]JII.E.J.'I.J. trunca 119% 1 . te b 1 te
a o5 comerciantes ambulantes se encuen-
Secundaria terminada 409 } St
. : tra en el promedio que presenta un indi-
Secundaria trunca 180 : A i ;
e - " k) viduo en México. Asimismo, se analiza-
Freparatoria trunca it ron las causas por las cuales hubo
Preparatoria terminada | 14% desercidn escolar, o bien, ya no se conti-
Estudios universitarios | 1% nué con el estudio al siguiente nivel es-
Fuente: Elaboracion propia con datos colar. Cerca de dos terceras partes de los
de la encuesta aplicada.

encuestados afirmaron como causa prin-
cipal los problemas econdmicos por los
que atravesaron ellos y sus familias. Otra de las razones (12%) se debid a la
falta de interés por el estudio, en menor proporcidn se indicaron las causas de
la falta de apoyo de los padres (3%), la situacién de embarazo (3%), el bajo
rendimiento académico (3%, el resto sefiald otro tipo de problematicas rela-
cionadas con el entorno familiar.

En el plano laboral, el 43% de los comerciantes comenzo a laborar entre los
13 ¥ 17 anos de edad, un 35% lo hizo entre los 18 v 24 afos yun 11% lollevd a cabo
a edades muy tempranas por debajo de los 13 afios. Lo que explica en parte por-
que muchos decidieron abandonar la escuela ante la falta de sustento economi-
co por parte de la familia viéndose obligados a iniciar su actividad laboral a
edades muy tempranas.

Un dato que revela la importancia del ambulantaje como generador de em-
pleo indica que sdlo el 15% de los comerciantes ambulantes han laborado algu-
na vez en el sector formal de la economia. Las principales causas por las cuales
decidieron transitar de la formalidad hacia el comercio ambulante se debieron
a la existencia de bajos salarios (3535%) ¥ el no poder encontrar otro empleo
(12%). Estos resultados plantean que los bajos salarios desincentivan la perma-
nencia de los individuos en el sector formal de la economia, utilizando como
alternativa la informalidad debido a factores como el no pago de impuestaos so-
bre el trabajo, ni cuotas a la seguridad social o vivienda; aunque ello afecte enla
calidad de vida del trabajador a presente y futuro. Por otra parte, el 38% labora
en solitario, 32% es apoyado por personas (s6% pareja o conyuge, 25% hijos, 8%
amigos) v el resto otros, mostrando con claridad como todala familia se involu-
cra de manera directa en este tipo de actividad. Adicionalmente, aquellos que
sefialaron que sus hijos laboran con ellos, la edad promedio es de solo 16 afios, ¥
en promedio trabajan dos hijos.

La actividad del ambulantaje fue iniciada de manera individual por el 45%
de los encuestados, mientras que enun 11% la actividad primeramente lo inicio
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ofra persona ajena a su familia. En lo relativo al periodo de inicio de la activi-
dad, el 3% indicd que este inicid entre los afos 2000 y 2009, un 19% entre 1990
¥ 1999, un 14% es de reciente actividad (2010-2014) v sélo un 4% inicié activi-
dad en la década de los afos ochenta.

El principal motivo por el cual decidieron ingresar al comercio ambulante
se debid a la necesidad de obtener ingresos para complementar el ingreso fami-
liar, debido a que un porcentaje importante de los encuestados tienen a algunos
de sus familiares trabajando en otro tipo de actividades, segin la figura 2. La
segunda razdn consistid en que los ingresos generados en el ambulantaje son
superiores a los que se obtienen como trabajador asalariado. Por tltimo, otros
dos motivos de llamar la atencion fueron la tradicidn familiar ya que se visuali-
zan como un negocio de familia, ¥ la independencia de trabajar sin tener un
patrén o reglas de trabajo que les sean impuestas.

Figura 2. Motivo principal para iniciar esta actividad o nagocio.

pis:
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15%
T
5% |

Cluria sir Poroue tiene un - Mo encantra Parque t¢  Paracomplatael  Portradicion
midepsndiente | b Tl e ¥ r:'.-||_|-'i_i-':| YD itk s maver  Ingraso familiar Fanmilkar
wstad elign mual asalariada INEIRS0 qua =
Tralaar {eector fommal | Tuers salariacc

Fuerte: Elaboracidn propia con datos de la encuesta aplicada.

Entre los principales productos que ofrecen se encuentra la comida prepa-
rada (44%), la venta de alimentos denominados “chatarra” (289%), la venta de
ropa, bolsas y calzado {9%), venta de accesorios de telefonia celular, electrd-
nicos, peliculas, miisica y programas informdticos (4%), artesanfas (4%) yen
menor medida se pueden comerciar articulos usados, la reparticién de publi-
cidad y flores, los datos de la tabla 1 nos lo confirman. Para la realizacidon de su

1 Se establecieron mogos debidoala alta digﬂrsilf-udelﬂsfechu de inicio de la actividad.
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actividad, el &89 de los encuestados

Tabla 3. Productos que venden

e i tiene una ubicacién fija para trabajar y
i prraparada it las principales zonas donde se localizan
e e e Era son la zona centro de la cindad, los
Alimentos “chatarra” (re- | 28 . 3
Gasins, ubas, dukad) puertos fronterizos para cruzar hacia
= l;nl - T = los Estados Unidos, el centro civico

e el iz ? (zona de gobierno de la ciudad), los
principales bulevares que cruzan la ciu-

dad de norte a sur y de este a oeste, asi

Accesorios, teléfonos, elec- | 4%
trénicos, peliculas, ete.

Artesanias 4% como en las afueras de las zonas escola-
Articulosusados | % res, parques y hospitales.

Publicidad, pericdicos y | 2% Una caracteristica diferente muy
revistas importante que existe con respecto al
Flores yarreglos 1% comercio ambulante de las principales
Otros: “i.'h'- ciudades del pais como el Distrito
Fuente: Elabamc;anadp:npia con datos Federal,radicaenlaescasaorganizacion
de la encuesta aplicada.

gremial de los ambulantes, ya que solo
el 5% afirmo pertenecer a un sindicato y
el cual se localiza bisicamente en la zona centro de la ciudad y en los cruces
fronterizos. El principal sindicato al que pertenecen es la Confederacidn
Revolucionaria de Obreros y Campesinos (croc).

Respecto a la situacion econdmica de los comerciantes ambulantes, fue de
suma importancia conocer el ingreso mensual que perciben por su actividad,
los resultados indican que cerca de la mitad obtiene un ingreso inferior a los
cinco mil pesos mensuales, este es un claro indicador de la baja remuneracion
que se percibe para una cuantia muy significativa de los ambulantes y es una
sefial de precariedad laboral si se toma como base que el ingreso recibido es
para sustentar a toda una familia en la mayoria de los casos, la figura 3 nos lo
confirma. El 52% recibe un ingreso de hasta 5000 pesos, mientras que sdlo el
29% percibe entre § 001 ¥ 10 000 pesos mensuales. En términos generales, a pe-
sar de que una parte importante de los individuos ingresaron al ambulantaje
para obtener ingresos superiores a los que se perciben en el sector formal de la
economia, lo cierto es que solo algunos logran beneficiarse de permanecerenla
informalidad. Cerca del 60% de los comerciantes trabajan en promedio seis
dias a la semana, con respecto a un 20% que lo hace toda la semana. El resto
trabaja pocos dias, o incluso un solo dia a la semana. El promedio de horas tra-
bajadas por dia es de ocho, el 72% labora entre seis y nueve horas al dia yun 8%
lo hace diez horas o mis.

En el aspecto de los niveles de ventas, el fin de semana es cuando éstos se
presentan con mayor fuerza ya que alrededor del 40% asi lo expresd, 26% no
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tiene algiin dia en especial; mientras que 17% considera que los miércoles yjue-
ves son los mejores. Un dato que corrobora que este colectivo se encuentra en
una situacion de precariedad so cial, se debe a que el 55% no cuenta con ningun
tipo de asistencia social, el resto cuenta con alguna afiliacién a una institucién
piblica de salud.

Figura 3. Ingreso mensual en promedio.

| Monos do 000

B Entre 5,001 v 10,000
Entre 10,000 v 15,000

B Entre 15,001 v 20,000

B Mas de 20,000

Fuente: Elaboracidn propia con datos de la encuesta aplicada. Los ingresos son en pesos.

Adicionalmente, el 76% no cuenta con ningtin tipo de ahorro para el retiro,
por lo que no existe la pnsj.bilidad de pensar en una jubilacién, salvé en aquellos
casos donde tienen un segundo empleo y que sea en el sector formal. Finalmente,
el nivel de bancarizacion de este colectivo es muy bajo ya que sélo el 14% posee
una cuenta bancaria y de éstos apenas el o% tiene tarjeta de crédito.

Como se comentd anteriormente, se llevd a cabo una regresion logistica
con el propésito de encontrar aquellas variables independientes que permi-
tan hacer una prediccion sobre cuidl es el perfil del comerciante ambulante
que tinicamente ha laborado en el sector informal de la economia. Los resul-
tados generados indican, en principio, que el nivel de significacidn es de .o00
de acuerdo a la prueba dmnibus efectuada sobre los coeficientes del modelo.
En segunda instancia, la parte de la variable dependiente (sino ha trabajado o
trabaja en el sector formal de la economia) explicada por el modelo oscila en-
treel o.142 (R cuadrado de Cox ySnell) v el o101 (R cuadrado de Nagelkerke),
lo cual sugiere que las variables independientes explican la variable depen-
diente. Posteriormente, se efectud la prueba de Hosmer y Lemeshow, la cual
consiste en una prueba de bondad de ajuste al modelo propuesto, dando un
resultado de significacion de .841, que en este tipo de prueba, mientras mas
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elevado es la significacion la comprobacién del modelo propuesto logra expli-
car a lo observado. Finalmente, el modelo es aceptado al clasificar correcta-
mente al 7.5% de los casos, de esta manera, los resultados generados son re-
presentativos para ser analizados y establecer el perfil del comerciante
ambulante que nunca ha laborado en el sector formal de la economia. En la
tabla 4 se observan las variables independientes v sus diversos indicadores, de
las ocho variables analizadas, cuatro fueron las que logran explicar el perfil
del comerciante ambulante que nunca ha laborado en el sector formal de la
economia. La primera de ellas es el estado civil, la cual tiene un sig. de o.004
y un exponencial de & de 2701, lo cual indica que es la variable con mayor
grado de explicacidon ¥ por tanto, el estado civil casado es parte del perfil. En
segundo lugar, se encuentra la variable antigiiedad en el sector informal con
un sig. (0.018) y Exp(B) de 2.132; es decir, son comerciantes que tienen una
baja antigiiedad en el sector informal { hasta 5 afos). Las variables sexo yedad
de inicio en la informalidad poseen un Exp(B) pequefio y con signo negativo
en la relacidn, lo que por un lado, son aprobadas por el modelo pero la tenden-
cia del sexo seria masculino en lugar de femenino como se supuso en un prin-
cipio; mientras que la edad de ingreso al sector informal serian de personas
jovenes que en su momento ain no contaban con mayoria de edad. De esta
manera, aquellos individuos de sexo masculino, casados, menores de edad al
momento deingresar al ambulantaje y con antigiiedad de hasta cinco afos, es
el perfil de los que nunca han laborado en el sector formal de la economia.

Tabla 4. Variables usadas en la ecuacién y su grado de significancia.

Estado civil(1) G993 L343 8403 1 004 2701 1380 5280
| Lugar nacimiento(1) Ho7 328 n439 1 064 1Bi4 965 3.485 |
Edadinicio informalidad (1) -518 342 7192 1 w07 399 204 T8
|.'1n1:ig'iiedad1'nfﬂrmsl (1) J%7  aio sdion 1 O1& 2.132 1139 3989 |

Sexo (1) -636  a21 325 1 048 g30 a8z 993
| Causaingreso informal(l) .484 235 2080 1 a49 1623 B 3a30 |
Nivel de estudios{1) -488 429 1294 1 255 g 265 1423
| Ingreso medio (1) -o56 a2l .ou 1 B61 o945 S04 1773 |
| Constante A58 415 48 1 487 Lga2

';';?_a-ﬂ.a_t-l-e[s] introducida(s) en el paso iz edocivil, lugar, edadtrab, amj.gue--:l-a_d, SEXO0, Calisa, esti-
dice, ingreso.
Fuente: Elaboracidn propia.
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CONCLUSIONES

Despues de haber analizado los resultados de la encuesta aplicada y el analisis
de la regresion logistica, es de notar que una parte importante de los comer-
ciantes ambulantes iniciaron a temprana edad esta actividad. La principal ra-
zdn es la econdmica, que obliga a dejar los estudios y comenzar una familia ri-
pidamente en muchos de los casos. A pesar de que desean tener mejores
ingresos que en el sector formal de la economia, los resultados muestran como
el ingreso es de subsistencia y aunado al bajo nivel de estudios, este colectivo
mayormente estd destinado a la precariedad laboral y social.

Las diferencias entre quienes nunca han laborado en el sector formal con
respecto a los que si, son pocas; sin embargo, se destacan el sexo, edad deinicio
en la informalidad —ambulantaje—, el estado civil y la antigiiedad en la activi-
dad. Lo que lleva a destacar la educacidn, el entorno familiar y el nivel econo-
mico de las familias como catalizadores del ambulantaje.

Los resultados obtenidos en esta investigacidn coinciden con la evidencia
tedrica y empirica llevada a cabo en México. Tal esel caso de los resultados de-
rivados del estudio de Olivo (2011), el cual refiere que los comerciantes ambu-
lantes del centro histérico de la ciudad de México tienen como caracteristica
principal la enorme desigualdad en los ingresos percibidos, un gran segmento
de los ambulantes tienen salarios inferiores a los 3 000 pesos, ademas laboran
mds horas que los trabajadores formales ¥ es una actividad donde participan
familiares, amigos y ayudantes. En ese tenor destaca Gonzilez (2010}, quien
establece de igual manera el perfil del comerciante ambulante en la ciudad de
Meéxico, de acuerdo con sus resultados el ambulante es de sexo masculino, con
una edad promedio de 10 afos, una antigiiedad como ambulante de siete afos,
nivel de estudios de bachillerato y secundaria (misma proporcién}, las causas
de ingreso a esta actividad se relaciona con la falta de empleo y bisqueda de
mayores ingresos que en el sector formal del mercado de trabajo.

Adicionalmente, los resultados de Teja, Lépez y Barragin (2012) indican
que el comerciante ambulante en Texcoco en el Estado de México, ingresa por
falta de oportunidades empleo, bajo nivel de estudios y falta de competencias
laborales. Ademais, el nivel de estudios disminuye conforme la edad del ambu-
lante aumenta.

Estos perfiles corresponden en gran medida al establecido en este articulo,
consecuente, se puede corroborar la existencia de un perfil general del comer-
ciante ambulante no solo para Mexicali sino para el resto del pals; sin embargo,
es necesario profundizar en este tipo de estudios para corroborar esta afirma-
ciém.
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Por otra parte, es necesario que el estado implemente mds alla de las politi-
cas publicas tradicionales, una serie de medidas econdmicas que permitan el
incremento del ingreso real de las familias, y la concientizacion de la impor-
tancia de la educacién como medio para mejorar la calidad de vida de los indi-
viduos y el destino de mayores recursos a las politicas activas de empleo. Las
actuales reformas econdmicas ¥ educativa implementadas en el pais tardarin
algunos aios en verse reflejadas sobre la sociedad mexicana, por lo que esta
situacion prevalecerd en el corto y mediano plazo. A pesar del ligero descenso
en la informalidad, estd aln es muy elevada y las perspectivas econdmicas
para los proximos afios pudieran no ser tan positivas como las descritas por el
gobierno, una razén de peso para incrementar la inversion en educacion y ca-
pacitacién como forma de adquirir mayores niveles de calificacidn y de esa
manera, puedan existir mejores oportunidades de insercion laboral en el mer-
cado tormal.

Por otra parte, las autoridades municipales de Mexicali pueden explorar
la posibilidad de crear zonas comerciales donde puedan los ambulantes ofre-
cer sus productos de una manera segura, formal y en condiciones de salubri-
dad; aunque se reconoce que el ambulantaje no podra desaparecer y es parte
esencial de la estructura del mercado de trabajo del pais, por lo menos este
tipo de acciones pueden contribuir a disminuirlo y generar mejores condicio-
nes de vida para los individuos como ya sucede en algunos puntos del Distri-
to Federal

También es importante que este colectivo acceda a los servicios de salud ¥
sistema de retiro con el objetivo de tener garantizado un futuro digno para el
comerciante y su familia, lo que repercutird en una mejor calidad de vida. Ade-
mais, el acceso a servicios bancarios y apoyos de parte del gobierno permitira
que el comerciante ambulante pueda en su momento formalizar su situacion y
contar con las bases para su crecimiento como microempresario.

La informalidad del mercado de trabajo no solo en México sino en toda La-
tinoamérica debe ser analizada de manera sistémica —desde el punto de vista
social, econdmico, gubernamental, empresarial e institucional- para encontrar
una solucion viable a este estructural problema de la sociedad.

Finalmente, en este articulo se hizo un andlisis a nivel micro del fendme-
no del comerciante ambulante de la ciudad de Mexicali Baja California, ade-
mis se establecid una caracterizacién del ambulante que siempre ha estado
en el sector informal de la economia con respecto de aquel que ha estado en
la tormalidad. Los hallazgos aqui vertidos permitirin abrir nuevas lineas de
investigacidn y explorar desde un enfoque multidisciplinario el fendmeno del
ambulantaje e informalidad en el pais.
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